


 GRADIENT СЕГОДНЯ 
 5000 + сотрудников  

Вектор успеха в пространстве возможностей с  

1991 
40  

МЛРД РУБ  
ОБОРОТ 

 

40K 20 K 80K 



GRADIENT БИЗНЕС 

ДИСТРИБУЦИЯ 

СОЗДАНИЕ И 

РАЗВИТИЕ 

БРЭНДОВ 

СЕРВИСЫ ЛОГИСТИКИ 

BTL СЕРВИСЫ 



      GRADIENT ТЕРРИТОРИЯ 



ГРАДИЕНТ СЕГМЕНТЫ 
 

 

Дистрибуция 

косметика 

Дистрибуция 

эксклюзивные 

брэнды 

Собственные брэнды 

 Дистрибуция FMSG  
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http://www.gp.com/


     ГРАДИЕНТ КЛИЕНТЫ 



      ЭДО  ИСТОРИЯ 
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EDI  почти - 10 лет 

ЮЗЭДО  -1,5 года 

СТАРТ проекта ЮЗЭДО  2015 год 

 

Предпосылки: 

• Запросы ключевых партнеров 

• Фискальная политика 

• Оптимизация процессов 



 СТРУКТУРА  и ЭТАПЫ 
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• КЛИЕНТЫ 

• ПОСТАВЩИКИ 

• БАНКИ 

• ЛОГ. УСЛУГИ 

 

• АНАЛИЗ ДОКУМЕНТОВ 

• РАЗРАБОТКА СХЕМ  

• EDI 

• ПИЛОТ ЮЗЭДО 

• МАССОВЫЙ ТИРАЖ ЮЗЭДО 

 

30 ЮЗЭДО 

документов 



       СТАТУС ПРОЕКТА 
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ЦЕЛИ 2015 

• 50 %  КЛИЕНТЫ EDI (старт 10%) 

• 50 %  ПОСТАВЩИКИ EDI (старт 0%) 

• Успешные пилоты по ЮЗЭДО 

• Экономия БП 20% 

 

 
РЕЗУЛЬТАТ 2015 

• 52 %  КЛИЕНТЫ EDI 

• 54 %  ПОСТАВЩИКИ EDI 

• ПИЛОТЫ:  на 70% цикл ПОСТАВЩИК-ЛОГ, 

ОПЕРАТОР-КЛИЕНТ-БАНК  

• Экономия БП 18% 

 

 



       СТАТУС ПРОЕКТА 
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ЦЕЛИ 2016 

• 50 %  КЛИЕНТЫ ЮЗЭДО (ЭСФ/КЭСФ) 

• 50 %  ПОСТАВЩИКИ  ЮЗЭДО (ЭСФ/КЭСФ) 

• 100% БАНКИ (услуги, передача ПД) 

• Разработка решения для розницы 

 

 
 

 



       ВОПРОСЫ ПРОЕКТА 
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1. Технология  

2. Методология 

3. Возможности партнеров 

4. Включение внутренней команды 

1. Разработка решений 

2. Экпертн. оценка, аудит и запросы в 

органы 

3.  - Разъяснение схемы ЮЗЭДО 

        - Совместные решения 

4. - Обучение 

       - Участие в проектном решении 

 


